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HVA ER PROSJEKTET?

ODD er Norges mest miljgvennlige fotballklubb, og na skal vi kjempe for baerekraft. Sammen med Grenland
Naeringsforening inviterer vi 15 akterer til et prosjekt med fokus pa baerekraftig strategi- og
forretningsutvikling. Vi ensker a fa med aktgrer som ser verdien av a jobbe innovativt, baerekraftig og
systematisk for a styrke egen konkurransekraft og strategisk samarbeid. BDO er med pa laget som faglig
bidragsyter.

Prosjektets formal er a ruste den enkeltes deltaker for fremtiden og samtidig bidra til baerekraftig utvikling i
regionen. Over tre maneder og gjennom fire felles workshoper og 1:1 oppfalging far deltakerne kunnskap,
verktay og metoder for a arbeide strukturert med a styrke egen forretning og konkurransekraft gjennom
strategisk arbeid med baerekraftig utvikling.
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MASKINERIET

Prosjektet gir deltakerne en unik mulighet til:

«  atilegne seg ny kunnskap og metoder for a styrke markedspotensialet og konkurransekraften sin
« asynliggjere hvordan baerekraftsmalene gjer det mulig for bedrifter i forskjellige bransjer a samarbeide (\R% '
+  aidentifisere og gjennomfare tiltak som styrker bedriften med utgangspunkt i FNs baerekraftsmal. '

+  abygge kompetanse og skape engasjement og stolthet i egen organisasjon Q ‘ l‘

« abli endel av et unikt nettverk av lokale virksomheter som sammen gnsker a utgjare en forskjell E i cratiniacincl e

+  adele sine suksesshistorier med omverdenen gjennom fotballklubben, naeringsforeningen og BDO elektro o: 4 Q <
PROTEKTIT

Opplegget er praktisk rettet og tar sikte pa a ta virksomheters baerekraftsarbeid fra svevende ord og
begreper til konkret handling. Prosjektet starter opp i april 2021 og det er et begrenset antall plasser i
prosjektet. Vi gnsker ogsa en deltaker per bransje. Prosjektet passer for alle typer virksomheter.
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HVORFOR ER DETTE AKTUELT FOR DIN VIRKSOMHET?

« Vi star overfor et paradigmeskifte. To av tre norske toppledere mener baerekraft og
miljevennlig drift er en forutsetning for a drive lennsomt i 2030.

» Baerekraft og miljg handler ikke lenger kun om ideologi og kostnader, men om
innovasjon, arbeidsplasser og forretningsmuligheter.

«  Det handler om a vaere smart. Finne de gode lgsningene og skape god business med
baerekraftige lgsninger.

« Det handler om a mote okte reguleringer fra det offentlige og taffere krav fra
kunder og leverandgrer pa en best mulig mate

« Strategisk arbeid med baerekraft skaper nye forretningsmuligheter og verdi,
samtidig som det hjelper virksomheter med a synliggjere og imgtekomme
potensielle risikofaktorer.

* Alle kan jobbe med baerekraft
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VI ER KLARE TIL A KJEMPE SAMMEN FOR BZAREKRAFT

ENDELIG MALSETTINGER, FREMDRIFTSPLAN OG INNHOLD VIL TILPASSES DELTAKERENS BEHOV

Malsetting ¥

1. Tilegne seg ny kunnskap og metoder for a styrke markedspotensialet og konkurransekraften hos den enkelte partnerbedrift

Synliggjere hvordan barekraftsmalene gjor det mulig for medlemsbedriftene a samarbeide og operasjonalisere baerekraftig forretningsutvikling

3. Identifisere og gjennomfare tiltak som skal styrke forretningsmodellen hos den enkelte partnerbedrift med bakgrunn i FNs baerekraftsmal

April - oktober 2021
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FASE 1: FASE 2: FASE 3: FASE 4:
Bevisstgjare Utvikle Konkretisere Implementere

Prosjektstatte, bistand, planlegging og koordinering

Workshop 1 - Kick-off: Workshop 2: Workshop 3: Workshop 4:
. . - . = Giennomeang av hiemmelekse = Gjennomgang av hjemmelekse = Gjennomgang av hjemmelekse
Esxrssgf)zgg gttc;(g)rer:ablermg av felles . Kinkre tisg(;regmélseltninger for den = Utvikling av tiltak og aktiviteter = Plan for iverksetting av tiltak og

Interessent-/ vesentlighetsanalyse
Kartlegging av positive og negative
avtrykk som kan forsterkes/reduseres

Identifisering av relevante
baerekraftsmal for virksomheten

enkelte virksomhet

Identifisering av mulige forretnings-/
utviklingsmuligheter , finansieringskilder
og samarbeidsmuligheter

gjennom dilemmatrening
Konkretisering av prosjekt- og
utviklingsmuligheter

prosjekter gjennom utvikling av
implementeringsplan
Kommunikasjons- og
rapporteringsplan

Hjemmelekse:

Fullfgr interessent-
/vesentlighetsanalysen,
kartlegging av avtrykk og velg
ut baerekraftsmal som er
aktuelle for virksomheten
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Hjemmelekse:
Fullfer gvelse for
identifiserte muligheter og
konkretisering av
malsettinger med
utgangspunkt i valgte
baerekraftsmal

Hjemmelekse:
Fullfer konkretisering av
tiltak og aktiviteter, samt
videreutvikle ev.
prosjektskisser som kan
realiseres
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PRIS FOR DELTAKELSE - HVA FAR DU?

KR 100 000 EKSL. MVA

VERDI AV FAGLIG INNHOLD FRA BDO

. Delta med opptil tre representanter pa fire fellessamlinger hvor
formalet er a

vaere med og gjare en reell forskjell gjennom a
mobilisere til engasjement og konkret handling
utvikle kunnskap og kompetanse pa baerekraft, og
hvordan integrere dette i forretningsstrategi og
kommunikasjonsplan

jobbe systematisk med utvikling av egen virksomhet
med fokus pa lennsomhet og vekst

fa tilgang til materiale og verktay av hay kvalitet til
utvikling av egen forretning

utforske nye markedsmuligheter, bade blant de gvrige
deltakerne, samt lokalt, regionalt, nasjonalt og globalt

*  Veere en sentral deltaker i et eksklusivt nettverk og prosjekt, og
gjennom det sette seg i forersetet for baerekraftig utvikling av
bade egen virksomhet og regionen

*  Oppfolging 1:1 med ressurser fra BDO for bistand til
virksomhetens interne arbeid i forkant og mellom samlinger
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VERDI AV FAGLIG SYNLIGHET FRA ODDS BALLKLUBB

Profilering av baerekraftsmalene og virksomhetene som

deltar i prosjektet under Odds hjemmekamper i Eliteserien

i 2021-sesongen
Synlighet pa Odds nettsider og kanaler for sosiale medier

Felles baerekrafts LED-reklame med deltakerne som vises

under kampen
Baerekraft blir tema pa et frokostmate med
bedriftsnettverket

Fire kamper med billetter hvor deltagerne samles til Odds

hjemmekamper i Eliteserien 2021
Oppfolging fra Odd i etterkant ved eventuell deltakelse i
innovative og kommersielle interessante prosjekter i
samarbeid med andre deltakere i prosjektet.




MULIGHETER OG INDIVIDUELL TILPASNING

- Et nettverk gir rad, stgtte, veiledning og informasjon - en unik plattform for utvikling
« Innledende mate med alle deltakerne 1:1 for a avdekke behov for tilpassing
* Ulike hjemmelekser

* Bolker om temaer som treffer deltakerne saerlig godt

« Tilpasset 1:1 veiledning underveis i prosjektet

 Tilpasset ditt modenhetsniva

« Utgangspunkt i aktuelle utfordringer i din virksomhet

« Nasjonal, regional eller lokal innfallsvinkel pa ditt arbeid

« Trekke inn bransjekompetanse ved behov

Inngangsbillett til videre prosjektet i samarbeid med Odd etter prosjekt
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TA KONTAKT OM DU VIL VITE MER!

KONTAKTPERSONER | ODD: KONTAKTPERSONER | BDO:

Marit Schulstok

) Tina-lrene Amundsen Morten Thuve

Prosjektleder Odd Prosjektleder BDO Partner BDO Partner BDO

+ 47 48173 731 + 47 993 57 800 + 47 916 47 115 + 47 924 45 501
marit@odd.no tina-irene.amundsen®bdo.no  morten.thuve®@bdo.no gbs@bdo.no
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